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Pasierbek, W., & Wach, K. (Red.) (2024). Ekonomia
miedzynarodowa. Seria ,, Stowniki Spoteczne”. W. Pa-
sierbek, & B. Szlachta (Red.). Krakow: Wydawnic-
two Naukowe Uniwersytetu Ignatianum w Krakowie
[recenzja]

Recenzowana monografia jest kontynuacja projektu ,Stowniki
Spoteczne”, rozpoczetego w 2019 r., i dotyczy obszaréw ekonomii
miedzynarodowej. Stanowi klucz interpretacyjny do waznych za-
gadnien i proceséw gospodarczych majacych miejsce w warunkach
poglebiajacej sie integracji regionalnej i globalizacji, postepu techno-
logicznego oraz pojawiajacych sie¢ nowych zjawisk w sferze handlu
miedzynarodowego, na miedzynarodowych rynkach walutowych
i finansowych. Ze wzgledu na zloZonos¢ tych zjawisk i procesow,
a takze dynamike ich zmian wyjscie poza typowy standard encyklo-
pedyczny, ograniczajacy sie do krotkiego wyjasniania poje¢, zastu-
guje na uznanie. Odpowiada ono zapotrzebowaniu edukacyjnemu
w obszarze ekonomii miedzynarodowej. Takie rozbudowane, ,ese-
jowe” wyjasnianie poje¢, natury zjawisk i procesow gospodarczych
o charakterze miedzynarodowym pozwala nie tylko na pokazanie
ich wspotzaleznosci, uwarunkowan i kierunkdw zmian, ale przede
wszystkim na okreslenie wyzwan stojacych przed Polska i innymi
krajami, jak réwniez przed gospodarka globalna.

Recenzowana monografia pt. Ekonomia miedzynarodowa o charak-
terze stownikowym, liczaca 432 strony, sklada sie ze wstepu oraz
czterech zasadniczych czesci, w ramach ktérych zawarto 20 opraco-
wanych haset wraz z literatura Zrédtowa. Do klucza interpretacyj-
nego wlaczona zostata katolicka nauka spoteczna, odnoszaca si¢ do
ekonomicznych uwarunkowan zycia cztowieka w globalnym swiecie.

Czes¢ pierwsza monografii Ekonomia miedzynarodowa definiuje
i wyjasnia cztery hasta dotyczace natury i zakresu ekonomii miedzy-
narodowej, natomiast czes¢ druga traktuje o wymianie handlowej
w gospodarce swiatowej. Z kolei trzecia cze$¢ stownika koncentru-
je sie na miedzynarodowych przeptywach czynnikéw produkdji,
a czwarta, ostatnia, poswiecona zostata miedzynarodowym stosun-
kom finansowym.
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Punktem wyjscia monografii jest przyblizenie nauki, jaka jest eko-
nomia miedzynarodowa —jej podmiotéw i obszarow zainteresowan
badawczych, specyfiki badawczej oraz rosnacego jej znaczenia we
wspolczesnym swiecie zdominowanym przez procesy globalizacji,
integracji regionalnej, umigedzynarodowienie proceséw produkcji
i wymiany, liberalizacje wymiany handlowej, skutkujace zmianami
w miedzynarodowym podziale pracy.

Ekonomia miedzynarodowa w coraz to wiekszej mierze zastepuje
stosowang od II wojny $wiatowej nazwe dyscypliny miedzynarodo-
we stosunki gospodarcze, obejmujacego takie obszary badawcze jak:
handel zagraniczny, miedzynarodowe obroty czynnikami produk-
qji, stosunki walutowe i finansowe kraju z zagranica, zagraniczna
polityke handlowa, miedzynarodowa integracje gospodarcza oraz
problemy globalne. Na skutek wzrostu otwartosci gospodarek, co-
raz szerszego wlaczania podmiotéw makroekonomicznych (krajow
i organizacji) i mikroekonomicznych (przedsiebiorstw, gospodarstw
domowych) w proces umiedzynarodowienia bardziej adekwatna sta-
Ia si¢ nazwa , ,ekonomia miedzynarodowa” (international economics)
(Budnikowski, 2021).

Ekonomia miedzynarodowa, podobnie jak ekonomia, ze wzgledu
na poziom i zakres analizy zagadnien podlega podziatowi na makro-
i mikro- czy na pozytywna i normatywna ekonomie miedzynarodo-
wa. W stownikowym tekscie Ekonomia miedzynarodowa: pojecie, obszary
i metody badawcze autorstwa Krzysztofa Wacha (s. 13-33) czytamy:

Makroekonomia miedzynarodowa (international macroeconomics) ana-
lizuje gospodarki narodowe i ich wzajemne relagje, a takze zajmuje
sie bardziej ogdlnym spojrzeniem na gospodarke globalna (s. 15 oraz
tabela 1, s. 16).

Mikroekonomia miedzynarodowa zajmuje si¢ natomiast analizg
poszczegolnych podmiotéw gospodarczych, takich jak przedsie-
biorstwa i gospodarstwa, oraz ich decyzjami w kontekscie biznesu
miedzynarodowego.

Katalog analizy przedmiotowej rozrasta si¢ na poziomie makro-
i mikroekonomicznym ze wzgledu na dokonujace si¢ przemiany
w gospodarce swiatowej i procesy umiedzynarodowienia dziatalno-
Sci jej podmiotow. Pojawiajg sie nowe obszary badawcze nie tylko
na poziomie makroekonomicznym, ale na poziomie przedsiebiorstw
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i okreslonych rynkéw. Znajduje to odzwierciedlenie w metodologii
badawczej (methodology) ekonomii miedzynarodowej, ktdra ogolnie
pokrywa sie z metodologia ekonomii. W szczegotach jednak nakie-
rowana jest na przedmiotowgq problematyke ekonomii miedzynaro-
dowej, co zostalo przez autora podkreslone:

réznorodno$¢ metod badawczych, od metod ilosciowych po metody
jakosciowe, od modeli teoretycznych (analizy deskryptywne), przez
modele statystyczne i ekonometryczne (analizy empiryczne), az po
zaawansowane symulacje i eksperymenty, pozwala ekonomistom
na doglebne zrozumienie proceséw gospodarczych zachodzacych
na arenie miedzynarodowej (s. 32).

Stanowi ona zbiér metod badawczych i inspiracje badawcza zjawisk
i procesow gospodarczych dokonujacych si¢ w warunkach globali-
zadji, integracji i ztozonych wspdtzaleznosci — zawartych w hastach
niniejszej monografii.

Globalizacja, deglobalizacja i regionalizacja dokonujace sie w go-
spodarce Swiatowej, bedace szeroko rozwinietym hastem niniejszej
monografii (s. 35-58), istotnie zmieniajq jej charakter, a szczegdlnie
uksztattowany w niej system wspdtzaleznosci pomiedzy podmiota-
mi. Globalizacja, jak autor hasta Tomasz Rachwat stusznie podkre-
$lat, to zjawisko wielopoziomowe, definiowane na wiele sposobow,
podlegajace od lat szes¢dziesiatych XX w. glebokim przemianom
pod wptywem szeregu czynnikow, w tym postepu technologicznego
obnizajacego koszty transportu, technologii informacyjnych, libera-
lizacji wymiany handlowej, wzrostu swobody przeptywu kapitatu,
znaczenia korporacji w gospodarce globalnej (niektorych obroty
przewyzszaja PKB bogatych krajow) (Forbes, 2023), rosnacych wspot-
zaleznos$ci pomiedzy korporacjami a przedsiebiorstwami krajowymi.
Definicje koncentruja sie na roznych aspektach globalizacji, wzrostu
powiazan produkcyjnych, technologicznych, finansowych miedzy
krajami a przedsiebiorstwami na swiecie, po strategie , globalnych”
koncernéw miedzynarodowych. Niewatpliwie globalizacja niesie
ze sobq szereg korzysci, szczegolnie dla krajow wilaczonych w te
procesy, ale rowniez przyczynia sie¢ do pogtebiania dysproporcji
rozwojowych, nierownosci dochodowych, do ostabienia roli pan-
stwa w gospodarce i innych zagrozen rozwojowych. Odpowiedzia
sa dzialania na rzecz sprawiedliwej globalizacji i deglobalizacji.
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Deglobalizacja polega na zmniejszaniu stopnia integracji i wzajem-
nych zaleznosci miedzy gospodarkami narodowymi. Charakteryzuje
sie wycofywaniem si¢ z miedzynarodowych uméw handlowych,
zwiekszaniem barier handlowych, takich jak clta i kontyngenty oraz
zmniejszaniem przeptywéw kapitalowych i ruchéw migracyjnych
pracownikow (s. 51).

Pewna alternatywe dla globalizacji stanowi regionalizacja bedaca
procesem bardziej kontrolowanym i instytucjonalnie regulowanym.
Wspolczesnie duze znaczenie w procesie regionalizacji odgrywaja:
Unia Europejska, NAFTA, Mercosur, ASEAN i inne organizacje. W ich
ramach instytucjonalnych przebiegaja procesy integracyjne w gospo-
darce $wiatowej (Bozena Pera, s. 59-78), rozumiane jako stopniowe eli-
minowanie barier handlowych ograniczajacych przeplywy towardéw,
czynnikéw produkcji pomiedzy panstwami, prowadzace do scalania
i tworzenia jednolitych organizméw gospodarczych, sktadajacych sie
z gospodarek krajowych, por. rysunek 1 (s. 65). Integracja niesie ze
soba wiele efektow, w tym zdefiniowany efekt przesuniecia i kreacji
handlu, ktérych poréwnanie pozwala na okreslenie efektu netto inte-
gracji. Ponadto efektem integragji jest umiedzynarodowienie proceséw
gospodarczych, ktérego skala zalezy od poziomu przedsiebiorczosci,
umiejetnosci wdrazania kolejnych etapéw tego procesu przez przed-
siebiorcéw i menedzeréw (Wysokinska & Witkowska, 2021). Zrédet
umiedzynarodowienia firm upatruje si¢ m.in. w sieciach wspotpracy
(network approach), dzieki ktérym firmy moga sie rozwija¢ w interakcji
z innymi (OECD, 2021). Autorka podkreslita, iz procesy integracyjne
w gospodarce Swiatowej sa ztoZzone i wielokierunkowo wptywaja na
gospodarke swiatowa, ktdra same istotnie zmieniaja.

Jednym z kierunkow jest oddziatywanie na konkurencyjnos¢
odnoszaca sie zarowno do przedsiebiorstw, branz, regionéw oraz
catych gospodarek narodowych (Barbara Jankowska, s. 79-100). Kon-
kurencyjnos¢ w szerokim znaczeniu stanowi czynnik rozwoju, a jej
punktem wyjscia jest konkurencja (wspolzawodnictwo pomiedzy
podmiotami). Z kolei miedzynarodowa konkurencyjnos¢ definio-
wana jest na wiele sposobéw, w tym jako zdolno$¢ w warunkach
wolnego handlu i uczciwej konkurencji do produkgji i sprzedazy
dobr i ustug, ktére wygrywaja konkurencje na miedzynarodowym
rynku, przy jednoczesnym wzroscie realnych dochodéw ludnosci
w diugim okresie (Carbaugh, 2000, s. 10).
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Podkreslono, iz konkurencyjno$¢ moze by¢ utozsamiana z poten-
cjalem konkurencyjnym, strategia konkurowania i pozycja konku-
rencyjna. W zakresie kazdego z podanych trzech wymiaréw konku-
rencyjnosci — potencjatu, strategii i pozycji konkurencyjnej — moze
wystepowac sytuacja przewagi konkurencyjnej badz luki konku-
rencyjnej (s. 90).

Luka konkurencyjna moze dotyczy¢ produktu, technologii, mar-
ketingu, finansow, kadr, zarzadzania itp. (Gorynia, 2002). Szcze-
gblne znaczenie dla konkurencyjnosci miedzynarodowej stanowi
wybdr strategii przewagi konkurencyjnej (kosztowej, réznicujacej
badz fokusowej, itp.) wptywajacej na osiaganie przez firme wyzszej
wydajnosci lub wartosci niz konkurenci (Porter, 1998, s. 39). Kon-
kurencyjno$¢ mozna oceniac przez pryzmat wielu aspektow, w tym
m.in. kosztéow produkgji, cen, wykorzystania zasobow naturalnych,
jakosci sity roboczej, poziomu sektoréw pokrewnych, poziomu sto-
sowanych technologii, innowacyjnosci produkgji, zrownowazenia
spolecznego i wielu innych. Wiekszo$¢ rankingdéw dotyczacych mie-
dzynarodowej konkurencyjnosci w budowie Global Competitiveness
Index uwzglednia oceny powyzszych obszarow, jak rowniez szereg
nowych, waznych z punktu widzenia dynamiki wzrostu i rozwoju
gospodarczego, dobrobytu spotecznego, odnoszacych si¢ do zrow-
nowazenia spotecznego (social sustainability) oraz srodowiskowego
(environmental sustainability), a w efekcie do sustainability-adjusted GCL.

Konkurencyjnos¢ miedzynarodowa wptywa na handel miedzy-
narodowy w gospodarce swiatowej, jego wielkos¢ i strukture (Pawet
Folfas, s. 101-119). Podkresli¢ nalezy, iz handel zagraniczny oddzia-
tuje na konsumpcje i inwestycje danego kraju, a w efekcie na wielkos¢
i strukture PKB, saldo bilansu platniczego oraz inne wielkosci makro-
ekonomiczne kraju. Istnieje wiele metod pomiaru znaczenia handlu
zagranicznego w danym kraju oraz handlu miedzynarodowego we
wspolczesnej gospodarce, w tym metody wartosci dodanej, wartosci
eksportu brutto. Bardziej ztozone jest okreslenie importu i eksportu
ustug (exports of goods and services), zaliczanych przez wielu autorow
do handlu zagranicznego (s. 105).

Powstawanie korzysci w handlu miedzynarodowym, ich wiel-
kos$¢i zrodta wyjasniaja teorie wymiany miedzynarodowej (Agniesz-
ka Glodowska, s. 121-141). Podlegaja one ewolucji pod wptywem
przemian w gospodarce swiatowej, uwarunkowan geopolitycznych,
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postepu technicznego, wielkosci luki technologicznej czy kryzyséw
gospodarczych powodujacych zmiany w strukturze popytu w kie-
runku produktéw bardziej technologicznie zaawansowanych, a mniej
surowcochtonnych (szerzej: Kundera, 2018, s. 1-68). W hasle podkre-
$lono, iz przyktadowo kryzys z 2008 r. przyniost jakosciowq zmiane
w wymianie miedzynarodowej dzieki wzrostowi zapotrzebowania
na produkty technologicznie zaawansowane, przy malejacym zna-
czeniu wymiany surowcow i paliw. Nastapil wzrost pozycji w han-
dlu tzw. nowych krajow przemystowych i spadek pozycji krajow
rozwinietych, co wskazuje na duze znaczenie czynnika konkuren-
cyjnosci, kapitatu ludzkiego, dyfuzji wiedzy itp. Nastgpita realokacja
Swiatowej produkgji, ktora znalazta odzwierciedlenie w wymianie
handlowej. Pojawia si¢ zatem pytanie: czy i na ile wspotczesne teo-
rie koncentrujace si¢ na: kosztach wytwarzania, zasobach, wiedzy,
technologii i kapitatu, polityki panstwa w sferze handlu i innych
czynnikach wyjasniajq obecne zmiany w handlu swiatowym (s. 137)?
Na podkreslenie zastuguje konieczno$¢ uwzglednienia w teoriach
wymiany miedzynarodowej implikacji proceséw integracji regio-
nalnej i globalizacji, postepu wiedzy, technologii, przefomowych
zjawisk, w tym:

problemu migragji, sieciowosci, integrowanych tancuchéw dostaw
oraz alokagji i relokacji dziatani biznesowych do innych regionéw
(outsourcing/incourcing, offshoring/reshoring) (s. 139).

Efekty handlu miedzynarodowego w pewnej mierze determino-
wane s zagraniczna polityka handlowa danego kraju i stosowanymi
w jej ramach instrumentami (Agnieszka Hajdukiewicz, s. 143-163).
Najogolniej polityka handlu zagranicznego to Swiadome oddziaty-
wanie panstwa réznymi instrumentami na wymiane gospodarcza.
Od lat toczy sie dyskusja dotyczaca koncepcji wolnego handlu i pro-
tekcjonizmu handlowego, argumentow ,za” i, przeciw”, bedaca
elementem szerszej dyskusji dotyczacej roli panstwa i roli rynku we
wspolczesnej gospodarce. W polityce handlowej w ostatnim stuleciu
mozna wyroznic¢ okresy dominacji koncepcji wolnego handlu, jak
i okresy dosy¢ silnego protekcjonizmu handlowego.

Do gléwnych narzedzi protekcjonizmu handlowego naleza: Srodki
taryfowe (clo) oraz srodki pozataryfowe, w ramach ktérych wyrdznia
sie srodki parataryfowe (oplaty wyréwnawcze, depozyty importowe,
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podatki importowe (graniczne), procedury antydumpingowe oraz
antysubsydyjne, kontyngenty taryfowe, subsydia (subwencje) i inne.
W praktyce stosowane sa pozostate srodki pozataryfowe, takie jak:
zakaz importu (eksportu), kwoty (kontyngenty) ilosciowe lub war-
tosciowe, licencje przywozowe i wywozowe, ograniczenia dewizo-
we, zasady zamdwien publicznych, normy sanitarne, fitosanitarne
oraz techniczne (s. 149). Cla i srodki parataryfowe poprzez oddzia-
tywanie na mechanizm cenowy obnizaja konkurencyjno$¢ importu,
chronia krajowa produkcje, natomiast pozostate srodki oddziatuja
réoznymi kanatami na wielko$¢ obrotéw handlowych, ograniczajac
ich wolumen.

Nalezy podkresli¢, iz polityka handlowa XXI wieku stoi przed
trudnymi wyzwaniami dotyczacymi z jednej strony przestrzegania
przez wszystkie pafistwa stosowania instrumentéw polityki handlo-
wej zgodnie z zasadami WTO, realizacji traktatowych dziatan liberali-
zacyjnych, z drugiej zas pojawiania si¢ dziatan protekcjonistycznych.
Polityka handlowa kraju jest waznym czynnikiem oddzialujacym na
konkurencyjno$¢ eksportu (Elzbieta Bombinska, s. 165-186). Wska-
zuja na to doswiadczenia krajow Azji Potudniowo-Wschodniej, tzw.
krajow doganiajacych (catching-up)., zmniejszajacych dystans rozwo-
jowy do krajow wysoko rozwinietych.

Konkurencyjnos¢ oznaczajaca skuteczng konkurencje z innymi
podmiotami — ,rywalami na rynku” — nie jest kategoria absolutna,
lecz wzgledng. Oznacza konieczno$¢ pordwnywania efektéw uzy-
skiwanych w eksporcie (mierzonych réznymi wielko$ciami) z inny-
mi podmiotami uczestniczagcymi w walce konkurencyjnej (Gorynia,
2009, s. 48-66). Zdaniem Z. Wysokinskiej konkurencyjnosc kosztowa
nadal jest istotna, jednak jej znaczenie zmniejsza si¢ na rzecz zdol-
nosci do innowacyjnosci, roli innowacji w kreowaniu trwatej konku-
rencyjnosci (sustaining competitiveness) (Wysokinska, 2001, s. 38-39).

Konkurencyjno$¢ eksportu to natomiast najogolniej ,, zdolnos¢
kraju do lokowania produkcji krajowej na rynkach zagranicznych”.
Jest to cecha kraju (branzy), wyrazajaca si¢ jego zdolnoscia osiggania
przewagi nad konkurentami na miedzynarodowych rynkach towa-
roéw i ustug (przewagi konkurencyjnej), ktorej czesto zrodtem sa prze-
wagi komparatywne (s. 169). Konkurencyjnos¢ eksportu ze wzgledu
na jej zrédla, determinanty, wielowymiarowos¢ jest trudna do po-
miaru. W zwiazku z tym do jej oceny wykorzystuje si¢ réznorodne,
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ztozone miary (wskazniki), w tym: wskazniki dotyczace sytuacji
handlu zagranicznego, wskazniki specjalizacji, wskazniki cenowo-
-kosztowe, wskazniki cenowo jakosciowe (tabela 1 na s. 172).

Stosowana metodologia oceny konkurencyjnosci eksportu, oparta
na licznych wskaznikach, wielkosciach czastkowych w ich ramach,
macierzach konkurencyjnosci winna by¢ dostosowana do dyna-
micznych zmian w gospodarce $wiatowej oraz coraz to nowszych
strategii eksportowych stosowanych przez korporacje ponadnaro-
dowe. To one w duzej mierze stoja za rozwojem produkcji miedzy-
narodowej i globalnych sieci produkcyjnych (Ewa Minska-Struzik,
s. 187-202). Jej istota jest lokalizacja w roznych czesciach swiata po-
szczegOlnych etapow tworzenia wartosci, obejmujacych: 1) badania
i rozwdj, 2) design, 3) logistyke zakupowa, 4) wytwarzanie, az po
montaz dobra finalnego, 4) logistyke wyrobow gotowych, 5) marke-
ting, 6) ustugi posprzedazne. Podmioty odpowiedzialne za wymie-
nione procesy geograficznie rozproszone to na ogot przedsigbiorstwa
miedzynarodowe, posiadajace filie i oddziaty tworzace tak zwany
globalny tancuch wartosci (ang. Global Value Chain, GVC) (s. 190).
Dywersyfikacja geograficzna poszczegolnych etapow tworzenia war-
tosci stala sie¢ mozliwa dzieki postepowi technologicznemu, osiagnie-
ciom informatycznym, nowych sposobéw szybkiego komunikowania
sig, postepowi w zarzadzaniu rozproszonym procesem, zmianom
szeregu uwarunkowan. Podkreslono, iz rozproszenie geograficzne
poszczegolnych etapow tworzenia wartosci przynosi szereg korzy-
$ci, w tym optymalizacje kosztowa, wzrost efektywnosci produkcji,
zwigkszenie udziatu w handlu zagranicznym krajow wiaczajacych
sie w sieci globalne.

Globalne tanicuchy pozwalajg kazdej z zaangazowanych w nie firm,
i dalej gospodarek, na koncentracje na tej czesci procesu wytwarza-
nia, w ktorej sa , lepsze”, tj. oferuja nizsze koszty, lepiej dostosowane
kompetencje, dostep do surowcdw czy innego typu przewagi kon-
kurencyjne (s. 191).

Globalne sieci oddziatuja nie tylko na rzeczowa strukture wymiany
handlowej, ale zmieniaja ja w kierunku tzw. handlu zadaniami (ang.
trade in tasks) zamiast handlu dobrami finalnymi (PwC, 2024). Nieste-
ty rozproszenie prowadzace do umiedzynarodowienia procesu pro-
dukgji stwarza liczne zagrozenia, problemy i wyzwania. Glownym
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zagrozeniem jest niekorzystny dla niektorych krajow uktad przewag
komparatywnych, narastajace obciazenie dla srodowiska poprzez
lokalizacje produkgji szkodliwej, rosnaca mase opakowan, zmiany
na rynku pracy poprzez zastepowanie prostej pracy ludzkiej praca
robotéw oraz sztuczng inteligencja (ang. Artficial Intelligence, Al).
Odpowiedzig na te zagrozenia jest offshoring majacy na celu spowol-
nienie ekspansji sieci miedzynarodowych oraz nearshoring powodu-
jacy skrocenie faricucha wartosci. W zwiazku z tym przed sieciami
globalnymi stoja powazne wyzwania wynikajace ze specyfiki wspot-
zaleznosci gospodarek, z koniecznosci sprostania rewolugji cyfrowej,
zmniejszenia uciazliwosci sieci globalnych dla srodowiska natural-
nego. Trudno zatem jednoznacznie wskaza¢, w jakich kierunkach
bedzie si¢ zmieniac¢ ekspansja produkcji miedzynarodowej poprzez
tworzenie globalnych tancuchéw ze wzgledu na istniejace wyzwania
oraz wzrost tendengji protekcjonistycznych krajow, konflikty zbrojne
(wojna w Ukrainie) czy pojawiajace si¢ pandemie (COVID-19) po-
wodujace zmiany i przerwy w tancuchach globalnych. Tworzeniu
sieci globalnych towarzysza miedzynarodowe przeptywy kapitatu
(Eliza Przezdziecka, Rafat Wilczopolski, s. 203-224). Jak podkreslono,
przeplywy te posiadaja dluga geneze i przyjmuja rézne formy: krot-
koterminowych depozytdw, lokat walutowych, zakupdw papieréw
wartosciowych na rynku zagranicznym, inwestycji portfelowych
oraz bezposrednich inwestycji zagranicznych (BIZ). Motywowane
sa przede wszystkim wyzsza stopa zwrotu w stosunku do stopy
osiaganej na terytorium wiasnego kraju oraz dywersyfikacja ryzyka
inwestycyjnego. Na przestrzeni ostatnich dekad zmianom ulegta
struktura i atrakcyjnos¢ poszczegolnych form przeptywoéw kapitato-
wych. Wraz z procesami liberalizacji handlu, integracji i globalizacji
dokonujacymi si¢ w gospodarce $wiatowej ogromne znaczenie zyska-
ly bezposrednie inwestycje zagraniczne (BIZ). Moga one powstawac
w wyniku przeksztalcenia inwestycji portfelowych w bezposrednie,
dajace inwestorowi prawo bezposredniego oddziatywania na firme
w wyniku tworzenia od podstaw inwestycji (greenfield) albo w dro-
dze nabywania zakladéw produkcyjnych lub sieci dystrybucyjnych
w kraju goszczacym (brownfield) (s. 212). Oddziatujg one wielokierun-
kowo na gospodarke przyjmujaca inwestycje, jak rowniez na gospo-
darke krajow, z ktorych kapitat odptywa. Naptyw BIZ do kraju przyj-
mujacego oddziatuje na produkcje, eksport, postep technologiczny,
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saldo bilansu handlowego, zatrudnienie i wiele innych obszarow
gospodarki. Z kolei odptyw kapitalu w formie bezposrednich inwe-
stycji zagranicznych spowodowany awersja do ryzyka, niepewnoscia
inwestycyjng moze negatywnie wplywac na stope bezrobocia oraz
eksport w kraju macierzystym.

Przyczyny wystepowania bezposrednich inwestycji zagranicz-
nych (BIZ), ich istote i zrédta korzysci dla kraju goszczacego i kraju
inwestora wyjasniaja teorie bezposrednich inwestycji zagranicznych
zaprezentowane przez Adama Michalika (s. 225-246). Niektore z nich
wyjasniajg zjawisko BIZ przez pryzmat jednego czynnika, np. cyklu
zycia produktu, kursu walutowego. Autor podkreslit, iz teorie sku-
piajace si¢ na analizie wybranych, pojedynczych czynnikéw wpty-
wajacych na to zjawisko, zarazem pomijaja inne istotne aspekty.
W zwiazku z tym te teorie sa ograniczone w swojej przydatnosci
do pelnego zrozumienia i oceny tego ztozonego procesu” (s. 241).

Ograniczenia te przetamata teoria inwestycji bezposrednich,
opracowana przez J.H. Dunninga (OLI), uwzgledniajaca trzy ro-
dzaje przewag warunkujacych proces BIZ: przewagi wtasnosciowe
(ang. ownership specific advantage (O), przewagi lokalizacyjne (ang.
location specific advantage (L)) oraz przewagi internalizacyjne (ang. in-
ternalization specific advantage (I). Teoria J.H. Dunninga syntetyzuje
i wykorzystuje elementy wczesniejszych koncepcji BIZ, integrujac
je, wykazujac ich wspolzaleznosci. Bezposrednie inwestycje zagra-
niczne wieloaspektowo oddziatuja na gospodarki krajow uczestni-
czacych w tym procesie. W zwigzku z tym szczegolnie zasadna jest
ich klasyfikacja na teorie makroekonomiczne, mikroekonomiczne
oraz teorie rozwoju, ktdre integruja zaréwno aspekty makro-, jak
i mikroekonomiczne (Wach & Wojciechowski, 2016, s. 34-52). Teorie
makroekonomiczne analizujg czynniki determinujace przeptywy BIZ
miedzy gospodarkami i implikacje z nich wynikajace, natomiast teo-
rie mikroekonomiczne skupiaja sie na przewagach firm i wyjasniaja
przyczyny substytugji ich eksportu przez BIZ.

Z bezposrednimi inwestycjami zagranicznymi zwigzana jest za-
sadnicza cze$¢ miedzynarodowych przeptywéw wiedzy i technologii
(Andzelika Kuznar, s. 247-267). W literaturze wiedza i technologia
traktowana jest przez wielu ekonomistéw jako czwarty czynnik pro-
dukdji (obok pracy, ziemi i kapitatu), determinujacy efektywnos¢ wy-
korzystania innych czynnikéw i definiowana jest na wiele sposobdw.
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Ze wzgledu na rosnace znaczenie wiedzy i technologii w rozwoju
gospodarczym, w tworzeniu innowacji, w utrwalaniu przewag kon-
kurencyjnych, w produkgji zaawansowanych dobr i swiadczeniu
wysokiej jakosci ustug wzrasta znaczenie miedzynarodowych obro-
tow wiedza i technologia pomiedzy podmiotami zlokalizowanymi
w réznych krajach. Obejmuja one rézne elementy wiedzy: , wiedze
wolna (w pelni dostepna) — jawna; wiedze chroniong (zawtaszczo-
na) —jawna; wiedze chronia (zawtaszczong) — niedostepna — utajniong
(poufna) i ukryta (nieuswiadamianag)” (s. 255).

Cze$¢ wiedzy przeptywa kanatami handlowymi poprzez obrét
zaawansowanymi technicznie dobrami, liniami technologicznymi,
ustugami opartymi na wiedzy oraz patentami i licencjami, a czes¢
poza kanatami handlowymi, droga bezposrednich inwestycji za-
granicznych, wspdtpracy badawczo-rozwojowej, za posrednictwem
wymiany personelu oraz wieloma innymi. Niewatpliwie dynamike
miedzynarodowych przeptywow wiedzy i technologii determinuje
rewolucja informatyczna XX w., ktéra zapoczatkowata rewolucje
cyfrowa XXI w., dajaca mozliwosé bltyskawicznego i bardzo taniego
przesylania wiedzy przez internet.

Rewolucja technologiczna oddziatluje na globalny rynek pracy
i miedzynarodowy przeptyw zasoboéw pracy (Jan Brzozowski, s. 269
285). Autor podkresla, iz wspodtczesnie zasoby pracy sa nierdwno
geograficznie roztozone, co stanowi zrédto dysproporcji ptacowych
i migracji pracowniczych. Uruchamiaja one przeptywy zasobéw
pracy z biednego Potudnia (o nadwyzkach podazy pracy i niskich
ptacach) do krajow bogatej Péinocy (o niedoborach pracy i wyso-
kich ptacach). Jednakze ograniczony charakter migracji (ze wzgle-
du na polityke migracyjna krajow przyjmujacych), niedostosowanie
migrantow do struktury zgltaszanego zapotrzebowania, selektywne
wymagania kwalifikacyjne stosowane przez kraje przyjmujace, a tak-
ze spoteczne opory wobec naplywu i integracji nowych imigrantow
podwazaja teze o mozliwosci wyréwnania istniejacych dysproporcji
w zasobach pracy i ptac. W zwigzku z tym istniejq ograniczone szanse
na diametralna poprawe sytuacji zarowno krajow biednych (o nad-
wyzkach podazy pracy), jak i poprawe sytuacji krajow bogatych, bo-
rykajacych sie z niedoborami pracownikéw, charakteryzujacych sig
niskim (a nawet ujemnym) przyrostem naturalnym i starzejacym sie
spoleczenistwem. Ponadto, jak zauwaza autor, na migracje hamujaco

307



308

Recenzje

wplywa: outsorcing i offshoring w transnarodowych korporacjach,
skutkujacy ,,przeniesieniem wielu miejsc pracy z bogatej Pétnocy do
krajow biednego Potudnia, ale tez do krajow rozwinietych o nizszym
poziomie ptac, jak np. do Polski” (s. 271).

Waznym czynnikiem oddziatujacym na migracje ekonomiczne
byt COVID-19, ktdry zwigkszyl i rozpowszechnit zakres pracy zdal-
nej i wykorzystanie mechanizmow sztucznej inteligencji, zastepuja-
cych tradycyjne miejsca pracy. Pomimo tych wszystkich rozwigzan
problem zbyt matej podazy pracy w krajach bogatych pogtebia sie,
o czym swiadczy zmniejszajacy si¢ wspotczynnik potencjalnego
wsparcia (potential support ratio, zagrazajacy systemom emerytal-
nym krajow Poélnocy, przy niecheci spoteczenstw tych krajow do
emigrantow i coraz to mniej liberalnej polityce emigracyjnej tych
krajow (s. 280)).

W procesach zachodzacych w gospodarce krajowej i miedzyna-
rodowej wazna role odgrywaja kurs walutowy i miedzynarodowy
rynek walutowy (Ewa Stawasz-Grabowska, s. 287-309). Jego istote
oraz implikacje wyjasnia sie na podstawie wielu teorii, w tym teorii
parytetu sity nabywczej, modelu Balassy-Samuelsona, teorii nieubez-
pieczonego parytetu stop procentowych, modeli CHEER i BEER.
Zadna z nich catoéciowo nie wyjasnia istoty, determinant i zmien-
nosci kursu w warunkach dokonujacych si¢ przemian w gospodarce
$wiatowej. Jednym z wazniejszych zagadnien zatem jest okreslenie
czynnikéw ksztattujacych aktualnie wysokosé kursu walutowego,
rodzajow kursdw oraz argumenty ,za” i , przeciw” stosowaniu da-
nego kursu, co wpltywa na kondycje gospodarki, wielko$¢ obrotéw
handlowych oraz funkcjonowanie miedzynarodowego rynku walu-
towego. W praktyce stosowane sa rézne kursy walutowe.

Miedzynarodowy Fundusz Walutowy wyrdznia cztery grupy syste-
moéw walutowych: kursy sztywne (ang. hard pegs), posrednie (ang. soft
pegs), kursy ptynne (ang. floating regimes) oraz pozostate (ang. residual)
i zobowiazuje kraje cztonkowskie do informowania o stosowaniu
danego systemu (s. 296).

Z danym rodzajem systemu walutowego wiaze sie¢ mozliwos¢ (lub
jej brak) interwencji banku centralnego dotyczacej utrzymania kursu
walutowego na okreslonym poziomie lub wewnatrz pewnego pasma
wahan, interwencji majacych na celu niedopuszczenie do wzrostu
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lub spadku kursu walutowego powyzej (ponizej) okreslonego pasma
wahan. Wspodtczesny miedzynarodowy system walutowy (Marek
Maciejewski, s. 311-330) uksztattowany zostal od wplywem wielu
waznych wydarzen, w tym: wybuchu I wojny $wiatowej, ktora spo-
wodowata odejscie od systemu waluty zlotej, kryzysu lat 1929-1933
powiazanego z interwencjonizmem gospodarczym, skutkéw drugiej
wojny swiatowej dla wymiany handlowej, kryzysu naftowego i in-
nych procesow gospodarczych. Celem miedzynarodowego systemu
walutowego jest wspieranie wymiany dobr i ustug, przepltywow
kapitalowych pomiedzy panstwami posiadajacymi odrebne systemy
pieniezne, systemy kurséw walutowych, a przede wszystkim zapew-
nienie stabilnosci zewnetrznej gospodarek bioracych udziat w tej
wymianie. Wspolczesny system walutowy w zatozeniach opiera sie
na wielosci walut pelnigcych funkgje pienigdza miedzynarodowego,
w praktyce jest tylko kilka walut powszechnie akceptowanych: dolar
amerykanski (bedacy tzw. walutg zaczepowa dla innych), euro, funt
szterling, jen chinski. Jak zostalo podkreslone przez autora hasta,
miedzynarodowy system walutowy po wprowadzonych zmianach
w 2009 r. obejmuje dziesig¢ kategorii systemow kursowych, kto-
re mozna uja¢ w grupy kursow sztywnych, posrednich, ptynnych
i pozostatych (tabela 1, s. 324). Nalezy podkresli¢, iz pomimo wielu
juz dokonanych zmian w miedzynarodowym systemie walutowym
nadal konieczne jest jego doskonalenie. Duza dowolnosc¢ rozwiazan
aktualnie stosowanych i brak scistych regut miedzynarodowego sys-
temu walutowego prowadza do zmiennosci kursow walutowych
i nierownowagi bilanséw ptatniczych, co skutkuje koniecznoscia
utrzymywania wysokiego poziomu rezerw dewizowych.
Miedzynarodowe systemy walutowe oddziatuja na funkcjono-
wanie miedzynarodowego rynku finansowego (Matgorzata Janicka,
s. 331-349). Rynek finansowy stanowi czes$¢ systemu finansowego,
ktory realizuje w gospodarce funkcje posrednika w przeptywie
$rodkow finansowych w ramach platnosci za dobra i ustugi miedzy
stronami transakcji oraz umozliwia transfer srodkow finansowych
od podmiotéw majacych ich nadwyzki do tych wykazujacych ich nie-
dobor (s. 333). Waznym stymulatorem rozwoju miedzynarodowego
rynku finansowego staty sie procesy globalizacji, rozwdj korporacji
transnarodowych oraz dokonujacy sie w ramach UE proces integracji
rynkow finansowych. W tym wzgledzie podkresla sie szczegolne
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znaczenie procesOw konsolidacji i koncentracji, w efekcie ktérych
pojawily centra finansowe, skupiajace ogromna czes$¢ srodkow finan-
sowych funkcjonujacych w skali globalnej oraz oferowanych réznych
ustug finansowych.

Konkuruja one ze soba w réznych obszarach dziatalnosci: otoczenia
biznesowego, kapitatu ludzkiego, posiadanej infrastruktury, rozwoju
sektora finansowego, a przede wszystkim reputacji (tabela 1, tabela 2
nas. 341).

Nowy Jork, Singapur, Londyn, Hongkong, Pekin i inne centra finan-
sowe walcza 0 swoja konkurencyjnos¢, o swoja pozycje na globalnym
rynku. Mimo niekwestionowania roli miedzynarodowego rynku fi-
nansowego w rozwoju gospodarczym nasuwaja si¢ obawy dotyczace
skutkéw widocznych juz w postaci procesoéw deglobalizacyjnych,
przybierajacych na sile po pandemii COVID-19 i wybuchu wojny
w Ukrainie, ktére moga wywotac podzialy w gospodarce swiatowej,
stanowiace bariery dla miedzynarodowych przeptywdéw finanso-
wych. Znacznie gorszym zjawiskiem sa miedzynarodowe kryzysy
finansowe (Krystian Bigos, s. 351-366), oznaczajace gwattowne zata-
manie si¢ gospodarki w skali swiatowej. Skutkuja one pogorszeniem
wszystkich lub wigkszosci grup wskaznikow finansowych, m.in.
krétkoterminowych stép procentowych, cen aktywoéw (akgji, cen
instrumentow dtuznych, nieruchomosci), co prowadzi do niewypla-
calnosci przedsiebiorstw i upadtosci instytugji finansowych (s. 353).
Miedzynarodowy Fundusz Walutowy (MFW) okresla kryzys finan-
sowy jako sytuacje, w ktdrej znaczna grupa instytucji finansowych
posiada aktywa o wartosci rynkowej nizszej od ich zobowigzan. Cho-
ciaz wspolnym mianownikiem kryzyséw sa cykliczne wahania w go-
spodarkach i w systemach finansowych, to jednak réznia je objawy
i konkretne przyczyny — co potwierdza dokonana analiza kryzysow
finansowych majacych miejsce na przestrzeni wiekdw, (tabela 1 na
s. 359).W ujeciu historycznym przyczyn pojawienia si¢ kryzysow fi-
nansowych bylo wiele: nadmierne zadtuzenie, dziatania spekulacyjne
na rynkach finansowych, niewlasciwe zarzadzanie ryzykiem i brak
adekwatnych regulacji oraz wiele innych. Miedzynarodowe kryzysy
finansowe przyjmowaly forme kryzyséw bankowych, walutowych
i zadluzeniowych (s. 362). Podkresli¢ zatem nalezy, iz kazdy kryzys
charakteryzuje si¢ unikalnymi cechami i przyczynami, skala zakiocen
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na rynkach finansowych, forma i rozmiarami spadku realnej wartosci
aktywow finansowych i utraty zaufania do instytucji finansowych,
ktore ksztattujq jego przebieg oraz szybko$¢ rozprzestrzeniania sie
w gospodarce Swiatowej. Ze wzgledu na swoja wielowymiarowos¢
miedzynarodowe kryzysy finansowe stanowig powazne wyzwanie
dla rzaddw, instytugji finansowych i inwestoréw zaangazowanych
w ich ograniczenie. Dotyczy to nadzoru nad instytucjami finansowy-
mi, wypracowania stosownych regulacji finansowych, doskonalenia
zarzadzania ryzykiem finansowym, a przede wszystkim wspdtpracy
pomiedzy miedzynarodowymi instytucjami finansowymi i rzada-
mi. Handel zagraniczny determinuje podstawowe wielkosci makro-
ekonomiczne kraju: dochéd narodowy, bilans platniczy i handlowy
oraz nierownowage globalna (Jakub Janus, s. 367-385). Dotyczy to
wplywu eksportu i importu na wielkos¢ PKB, na wartos¢ i struk-
ture konsumpgji i inwestycji, poziom technologiczny dobr i ustug,
a w efekcie na wzrost gospodarczy, stanowiacy podstawe dla roz-
woju gospodarczego. Dla wielu krajow eksport (tworzacy miejsca
pracy), stat sie strategia wzrostu gospodarczego (dotyczy to m.in.
krajow Azji, gdzie udzial eksportu w PKB przekracza 70% (World
Economic Forum, 2020)). Bilans handlowy oddziatuje na saldo bilan-
su platniczego, ktore informuje nie tylko o sytuacji ptatniczej kraju,
stanie aktywow rezerwowych, ale réwniez o powstawaniu i utrzy-
mywaniu sie ewentualnych nieréwnowag zewnetrznych. Podkre-
$lono, iz w ostatnich latach narastanie nierownowagi w gospodarce
globalnej wiazalo sie ze wzrostem wzglednego znaczenia gospodarek
o rynkach wschodzacych (emerging markets), takich jak Chiny i Indie,
w swiatowym obrocie towarowym (s. 381). Finansowanie nierow-
nowagi powoduje wzrost zadluzenia wplywajacego na stabilnos¢
finansowgq poszczegolnych krajow jak rowniez gospodarki globalnej
i moze stac si¢ przyczyna kryzysu zadluzeniowego. Problem zadtu-
zenia miedzynarodowego oraz kryzysy bankowe i zadtuzeniowe
(Jakub Garncarz, s. 387-427) to wciaz aktualne problemy, z ktérymi
zmaga sie gospodarka globalna.

Zadluzenie migedzynarodowe jest zobowiazaniem kraju lub jego
rezydentow, wystepujacym zwykle w postaci kredytéw, wobec
zagranicznych pozyczkodawcow takich jak banki komercyjne czy
miedzynarodowe instytucje finansowe (s. 389).
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W sytuagji gdy suma zobowiazan wynikajacych z zadluzenia jest na
tyle wysoka, ze nie moze by¢ sptacana bez renegocjacji umownych
warunkow splaty, moze dojs¢ do wystapienia kryzysu zadluzeniowe-
go. Przyczyn tej sytuacji jest wiele, a cz¢$¢ z nich pozostaje wspdlna
dla wszystkich kryzysow (nadmierne zadtuzenie w stosunku do
zdolnosci kredytowych, liberalizacja przepisow regulacyjnych doty-
czacych zaciagania kredytdw przez podmioty, niskie stopy procen-
towe powodujace dostepnos¢ kredytdw, nieskuteczne zarzadzanie
ryzykiem przez banki), a czes¢ ma szczegolny charakter wigzacy
sie tylko z konkretnym kryzysem. Przykladowo przyczyna kryzysu
2007-2008, ktory rozpoczat sie Stanach Zjednoczonych, byt nadmiar
udzielonych przez banki kredytow hipotecznych (na podstawie prze-
szacowanej zdolnosci kredytobiorcéw) posiadajacych zabezpieczenie
w nabywanych nieruchomosciach. W sytuacji pekniecia banki na
rynku nieruchomosci i spadku cen nieruchomosci kredyty te stracity
pelne zabezpieczenie, co wywotato kryzys bankowy.

Szczegdlne uwarunkowania miaty tez: wielki kryzys z 1929,
kryzys meksykanski 1994, kryzys azjatycki 1997, banka dotcomow
1995-2001, kryzys zadluzeniowy strefy euro z 2010 r. Po takim
wstrzasie rzady i instytucje finansowe na ogot zwiekszaty regula-
cje, wprowadzajac dziatania ostroznosciowe, co z czasem stato sie
niewygodne dla klientéw zadajacych liberalniejszych warunkow
zaciggania kredytow. Z kolei bankom deregulacja mogta obnizy¢
koszty i przynie$¢ korzysci. W zwiazku z tym, iz w duzej mierze
kredytobiorcami sa rzady poszczegdlnych krajéw, ktére zaciagaja
kredyty w bankach krajowych i instytucjach miedzynarodowych na
finansowanie deficytow budzetowych, nalezy podkresli¢ koniecz-
no$¢ przestrzegania przez nie pewnych ustalen w tym zakresie.
W przypadku krajéw UE, zgodnie z Traktatem z Maastricht, deficyt
nie powinien przekroczy¢ 3% PKB a dlug publiczny 60%. Niepokoja-
ce jest jednak to, iz wiele krajow, widzac w wydatkach publicznych
szanse zwiekszenia dynamiki PKB, realizacji wielu zadan w sferze
inwestycji i konsumpgji, decyduje si¢ na olbrzymie deficyty budze-
towe, zwiekszajace swiatowe zadtuzenie. Wplywa ono na warunki
zycia obecnych i przyszlych pokolen, do ktérych odnosi sie spotecz-
na nauka Kosciota katolickiego (Wit Pasierbek, s. 405-427). Z jednej
strony ekonomia determinuje warunki zycia czlowieka, z drugiej zas
wybory i decyzje podejmowane przez samego cztowieka. Wyborom
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ludzkim, decyzjom ekonomicznym towarzyszy niepewnosc¢ (ryzyko)
osiagniecia zamierzonego celu. Zdarzaja si¢ rowniez sytuacje, kiedy
cztowiek ma ograniczony wplyw na swoja sytuacje bytowa (nie ma
wyboru w zakresie ksztatcenia, podjecia pracy, dziatan przedsigbior-
czych z braku kapitatuy, itp.) i jego sytuacja jest trudna, czasem na-
wet zagrazajaca egzystencji. Spoleczna nauka Kosciota odnosi sie do
wielu aspektéw i procesdw ekonomicznych ksztattujacych warunki
bytowe, godnos¢ i rozwdj cztowieka. Na przestrzeni wiekéw Kosciot
katolicki, dokonujac analizy otaczajacej rzeczywistosci cztowieka,
licznych zagrozen i ograniczen dla jego zycia i rozwoju, wypowiadat
sie na temat:

okreslonych sytuacji ludzkich, indywidualnych i wspdlnotowych,
narodowych i miedzynarodowych, i formulujac w ten sposéb swoje
nauczanie, prawdziwy corpus doktrynalny, ktéry pozwala mu ana-
lizowa¢ zjawiska spoteczne, wypowiadac sie na ich temat i wskazy-
wac kierunki wlasciwego rozwigzywania problemow, ktore z nich
wynikaja (Centesimus annus, 5) (s. 407).

Do waznych kwestii ekonomicznych nalezy wykorzystanie czynni-
kow produkgji, takich jak:

* praca, wszystko, co z nia si¢ wiaze: dostep do pracy, bezro-
bocie, warunki pracy, sprawiedliwe wynagrodzenie, praca
w Kkorporacjach,

* kapital, korzysci ptynace dla jego posiadacza, zysk, wyzysk
pracownika, miedzynarodowe przeptywy kapitatu, inwestycje
zagraniczne, bedace szansa i zagrozeniem rozwoju itd.,

* ziemia oddana , czlowiekowi” oraz zawarte w niej bogactwa,
ktére winny by¢ wykorzystywane z odpowiednim poszanowa-
niem i dbatoscig $rodowisko naturalne.

Spoleczna nauka Kosciota ponadto odnosi si¢ do , kapitalizmu w kto-
rym wolnos¢ gospodarcza nie jest ujeta w ramy systemu prawnego”,
proceséw globalizacji, dzieli sie refleksja na temat znaczenia rynku
i panstwa w rozwoju, formutujac w tym wzgledzie zalecenia pod
katem panstwa, ktore powinno poprzez polityke spoteczna i polity-
ke na rynku pracy fagodzi¢ nieréwnosci dochodowe spoleczenistw.

Podsumowujac recenzje monografii stownikowej Ekonomia mie-

dzynarodowa pod red. Wita Pasierbka i Krzysztofa Wacha (2024),
wchodzaca w sktad serii , Stowniki Spoteczne”, nalezy stwierdzic,
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iz w sposob innowacyjny i przemyslany prezentuje ona najwazniejsze
problemy wspotczesnej ekonomii miedzynarodowej. Koniczac, wy-
razam przekonanie, iz recenzowana monografia znajdzie odbiorcow
wsrod pracownikow nauki i studentéw, jak rowniez wsrod prakty-
kéw i grona osob zainteresowanych procesami i zjawiskami gospo-
darczymi o charakterze miedzynarodowym.
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